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     ประวตัิวทิยากร 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

การศึกษา 
ปริญญาโท      บริหารธุรกิจมหาบณัฑิต (M.B.A.) มหาวทิยาลยัธรรมศาสตร์ 

  -  สาขาการบริหารธุรกิจเพื่อผูบ้ริหาร 
ปริญญาตรี       บริหารธุรกิจบณัฑิต  (B.B.A.)   มหาวทิยาลยักรุงเทพ 

  -  บริหารธุรกิจสาขาการตลาด 
ประกาศนียบตัร  ผูบ้ริหารระดบัสูง  (MMM) สถาบนับณัฑิตพฒันบริหารศาสตร์ (นิดา้) 
 

ต าแหน่งงานปัจจุบัน 
 ผู้อ านวยการฝ่ายพาณชิย์  (Commercial Director)  บริษทั อาเจ ไทย จ ากดั  (เปรู) 
- ผู้ผลติและจ าหน่ายเคร่ืองดื่ม  

 เคร่ืองด่ืมอดัลม บ๊ิกโคล่า 
 น ้าด่ืม Cielo 

 เคร่ืองด่ืมเกลือแร่ สปอเรด 

 น ้าผลไมซี้ฟรุต ฯลฯ 

- ความรับผดิชอบ 

 ฝ่ายขายและทีมงานฝ่ายขาย/ฝ่ายสนบัสนุนการขายทุกช่องทางจ าหน่าย   
 Tradition Trade 

 Modern Trade 

 Distributors  

 Export 

 ฝ่ายการตลาด 

 ฝ่ายการตลาดร้านคา้ (Trade Marketing) 

 
 
 

  คุณจุมพล  คุณากร 

ทีป่รึกษาและวทิยากร  การวางแผนกลยุทธ์และฝึกอบรม 

 การขาย 

 การตลาด 

 การบริหารและการจดัการ 
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ประสบการณ์การท างาน  
 ผูจ้ดัการทัว่ไป ฝ่ายขายและการตลาด บริษทั ฮงฮวด จ ากดั กรุงพนมเปญ กมัพชูา (กมัพชูา) 
 ผูจ้ดัการพฒันาธุรกิจ บริษทั เอฟ แอนด ์เอน็ เบเวเรจเจส (ประเทศไทย) จ ากดั (มาเลเซีย)  

 ผูจ้ดัการทัว่ไป บริษทั ไทย ซาน มิ เกล แอนด ์ลิเคอร์ จ  ากดั  (ฟิลิปปินส์) 
 ผูอ้  านวยการฝ่ายขาย บริษทั ไทยจินเนบราเทรดด้ิง จ  ากดั 

 บริษทั กรีนสปอต (ประเทศไทย) จ ากดั              
 บริษทั ยไูนเตด็ฟูดส์ จ  ากดั(มหาชน) จ ากดั           
 บริษทั ยนิูลีเวอร์ (ประเทศไทย) จ ากดั          

 

ประวตัิการเข้ารับการฝึกอบรม 

 Problem solving & decision making - Kepner Tregoe 

 Four roles of management – Franklin covey 

 Project Management - Kepner Tregoe 

 Performance Management - APM. 

 Leadership - APM 

 Targeted Selection – Development Dimensions Int., MCMXCV. 

  
ผลงานการฝึกอบรม / การเป็นทีป่รึกษา 

 บรรยายใหก้บัหน่วยงานภาครัฐบาล รัฐวสิาหกิจ เช่น 

o การไฟฟ้านครหลวง 

o การไฟฟ้าส่วนภูมิภาค 

o คณะบริหารธุรกิจ มหาวทิยาลยักรุงเทพ ฯ 

o มหาวทิยาลยัราชมงคลสุวรรณภูมิ 

o ส านกัเลขาธิการรัฐสภา 
o โครงการบณัฑิตวทิยาลยั มหาวทิยาลยัราชภฏัราชนคัรินทร์ ฉะเชิงเทรา 
o กระทรวงสาธารณะสุข 

 วทิยากรบรรยายใหก้บัหน่วยงาน ภาคเอกชน เช่น 

o บริษทั ยอูาร์ซี (ประเทศไทย) จ ากดั 

o บริษทั โอเมกา้ เวลิดค์ลาส 

o บริษทั ยไูนเตด็ ฟู๊ ด (มหาชน) จ ากดั 

o บริษทั ไดโดมอน (มหาชน)  จ  ากดั 

o บริษทั เฟล็กโซ่ กราฟฟิค จ ากดั 

o บริษทั HHL จ ากดั 

o บริษทั แคนนอนบอล จ ากดั 
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o บริษทั ว.ีเอส. มอเตอร์ เซลล์ 
o บริษทั พี เอส พี พี ระนอง จ ากดั 

o บริษทั ธนูลกัษณ์ จ ากดั (มหาชน) 
o บริษทั STP&I 

o บริษทั สยามภณัฑ ์กรุ๊ฟ 

o บริษทั P.C.L.Co.,LTD(Just Modern) 

 

งานด้านทีป่รึกษา 
 ท่ีปรึกษาดา้นการตลาด วสิาหกิจขนาดกลางและขนาดยอ่มดา้นการขาย/การตลาดและการบริหาร

จดัการกรมส่งเสริมอุตสาหกรรม  
 ท่ีปรึกษาดา้นบริหารบริษทั ไดโดมอน (มหาชน) จ ากดั 

 ท่ีปรึกษาดา้นการตลาดบริษทั เอฟ แอนด์ เอน็ เบเวเรจเจส (มาเลเซีย) 
 

หลกัสูตรทีช่ านาญ 

 กลยทุธ์การขายและบริการส าหรับพนกังานขายหน่วยรถอยา่งเหนือชั้นเพื่อความเป็นเลิศ 

 แนวทางการบรรลุความส าเร็จของพนกังานขายท่ามกลาง สถานการณ์ตลาดท่ีเปล่ียนแปลง 

 กลยทุธ์การวางแผนทีมงานขาย 

 การวางแผนกลยทุธ์บริหารงานร่วมกบัตวัแทนจ าหน่ายเพื่อบรรลุเป้าหมายร่วมกนั  

 การตลาดพื้นฐานและกลยทุธ์การตลาดบริการ 

 การวางแผนกลยทุธ์การตลาดเพื่อบรรลุความส าเร็จ 

 กลยทุธ์การวางแผนการขายและการตลาดเพื่อรองรับ  AEC 

 การเป็นพนกังานขายมืออาชีพความกา้วหนา้ในอาชีพพนกังานขายในสภาวะการเปล่ียนแปลง 

http://p.c.l.co/

